Warum Sie SonicWall-Partner werden sollten

Langjahrige Expertise im KMU- und

Enterprise-Bereich

« Uber 25 Jahre Erfahrung in der IT-Sicherheit

* Mehrere Millionen Nutzer und {iber 15.000
Channel-Partner weltweit

* SonicWall GRID-Netzwerk mit Gber 1 Million
Sicherheitssensoren in mehr als 200 Landern

e Annual Threat Report: vermittelt Ihnen praktische,
evidenzbasierte Methoden, mit denen Sie und |hre Kunden
sich vor Angriffen schiitzen und Cyberkriminellen immer
einen Schritt voraus sein kdnnen

Umfassendes Produktportfolio

» GrolRe Bandbreite an Echtzeitlésungen fiir die
Vermeidung von Sicherheitsllicken, wie etwa umfassende
Next-Generation-Firewalls, WAN-Beschleunigung, sichere
Wireless-Konnektivitat, Web-Application-Firewall,
Zugriffssicherheit, E-Mail-Sicherheit sowie Verwaltung
und Reporting

e Einfache Installation und Wartung

e Unkomplizierte Verwaltung von Lizenzen und
Verlangerungen

Personliche Betreuung

e Erfahrene und langjahrige Marketing-, Sales- und
Pre-Sales-Teams

¢ Direct-Touch-Vertriebsansatz zur Unterstiitzung des
Channel-Vertriebs

¢ Pre-Sales-Support in verschiedenen Sprachen

100 % Channel

* Weltweites zweistufiges Channel-Modell, kein Direktvertrieb

¢ Value-add Distribution

* CRN hat Steve Pataky, Vice President Worldwide Sales bei
SonicWall, zu einem der ,,Top 50 Most Influential Channel
Chiefs” ernannt

Attraktive Margen

e Attraktive Margen fir Verlangerungen,
Sicherheitsservices, Software, virtuelle Appliances und
Hardware

* Rabatte je nach Partnerlevel

e Wertvolle Vorteile durch das ,,Reward for
Value“-Bonusprogramm

Security as a Service

* Uber das gesamte Produktportfolio hinweg verfiigbar

* Alle Hardwareprodukte und Services gegen eine
monatliche Gebliihr erhaltlich

* Hohere Margen ohne Vorabkosten

e Vorhersehbare und wiederkehrende Umsatze

Innovative Technologie

e Umfassendes und zentral verwaltetes Portfolio zum
Schutz vor Multi-Vektor-Bedrohungen

e Reassembly-Free Deep Packet Inspection-Priifung von
verschliisseltem oder unverschliisseltem Datenverkehr
ohne Einschréankungen bei der DateigrofRe und
unabhangig von Port oder Protokoll

* Multi-Engine-Sandboxing-Service fir
Next-Generation-Firewall- und Email Security-Lésungen

e Mobile Zugriffskontrolle fir Netzwerk- und
Cloud-Ressourcen, z. B. Funktionen, um nicht
vertrauenswiirdige Anwendungen, unerlaubte
Zugriffsversuche und mobile Malware zu blockieren

¢ Schutz fiir E-Mail-Systeme vor Spoofing, eingehenden
Junkmails und Ransomware
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Umfassendes Partnerprogramm

e Auf den Markt zugeschnittenes Partnerprogramm mit
Rabatten je nach Partnerlevel

e Zahlreiche Vorteile wie z. B. Produkte fiir Demo- und
Testumgebungen, Marketing Development Funds (MDF)
sowie die SonicWall University — eine moderne Plattform,
um Partnern wertvolles Wissen lber die neuen
Cybersich erheitsbedrohungen zu vermitteln

e Leistungsstarkes Evaluierungsprogramm: SonicWall
Application Risk Management (SWARM): Zeigen Sie lhren
Kunden, welche Leistung ihre bestehende Firewall bringt
und welche Bedrohungen sie durchlasst
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Effiziente unabhédngige Bewertungen

® NSS Labs — Bestnote ,Recommended” fiir das vierte Jahr
in Folge
e Produkt des Jahres 2016 von CRN: SonicWall Advanced

Threat Protection Capture

® Trust Award 2017 vom SC Magazine fiir die beste
UTM-Sicherheitslésung

¢ Fihrende Branchenzertifizierungen:
www.sonicwall.com/company/awards.aspx
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Vereinbaren Sie Profitieren Sie von den Vorteilen Testen Sie
ein Gesprich unseres Partnerprogramms unsere Lésungen
securefirst@sonicwall.com www.sonicwall.com/partners livedemo.sonicwall.com

Nehmen Sie am SonicWall-SecureFirst-Partnerprogramm teil und
werden Sie zum fiihrenden Sicherheitsexperten.
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